
Vous souhaitez répondre à cette offre ?
CV, lettre de motivation,
et prétentions salariales,
Perspectives Rh :
9, rue Louis Kerautret Botmel 
immeuble ATHEA
35000 RENNES
recrutement@perspectivesrh.com 
Réf : CLS-FM-2811/S 

En collaboration avec votre responsable des ventes régional ;

- Vous mettez en œuvre la politique commerciale et développez les ventes de produits carnés 1ère et 2ème transformation auprès 
des enseignes GMS de votre secteur, 
- Vous êtes responsable de votre portefeuille clients ; assurez les prises de commandes téléphoniques, commercialisez votre 
famille de produits, conduisez des opérations commerciales et entretenez des relations étroites avec vos clients par vos visites 
régulières,
- Vous réalisez un suivi administratif et financier rigoureux de votre activité, 
- Vous êtes en contact direct avec les chefs produits auxquels vous remontez les informations et effectuez la veille concurrentielle,
- Vous favorisez un échange régulier avec votre homologue « Produits Libre Service »

Profil :De formation CAP boucher ou Bac+2 commercial avec une expérience de la vente de produits carnés. Vous maîtrisez 
l’outil informatique type ERP. Vous êtes rigoureux et faîtes preuve d’initiatives. Vos qualités commerciales et d’organisation, 
associées à notre parcours d’intégration, vous permettront de réussir dans cette mission et d’évoluer au sein du groupe.

Contrat: CDI 
Conditions : salaire (fixe + primes sur objectifs) 

COMMERCIAL VIANDE SEDENTAIRE H/F 
SVA JEAN ROZE, filiale du Groupe INTERMARCHE, spécialisée dans la transformation des viandes recherche pour le groupe un(e) : 
tregreqg


